
SMA. VOTRE PARTENAIRE POUR LES GRANDES INSTALLATIONS SOLAIRES.
TOUJOURS EN AVANCE SUR SON TEMPS.







« Donner corps à une vision nécessite 
davantage que des innovations techniques. 

Il faut mobiliser des personnes. » 







Leader technologique sur le marché mondial, la société SMA Solar Techno-
logy AG contribue depuis près de trente ans à l’augmentation constante de 
la part des systèmes photovoltaïques dans l’approvisionnement en énergie 
durable. Le courage, la fl exibilité et la détermination sont les clés de cette 
réussite. Des qualités synonymes de fi abilité et d’avance technologique sur 
un marché dynamique. Nous devons tous modifi er notre manière de penser 
et d’agir pour répondre aux défi s de demain. Le succès du photovoltaïque 
et l’ascension de SMA à la tête du marché mondial des énergies renouve-
lables nous inspirent à continuer sur la même voie.



« De nouvelles technologies émergent. 
Nous leur imprimons une direction. »







L’ampoule à incandescence n’est pas une version améliorée de la bougie ; de 
la même manière, les réponses aux questions les plus brûlantes de notre 
époque en matière d’énergie ne doivent pas être cherchées dans des ap-
proches conventionnelles. Ne serait-ce qu’en raison de la diminution conti-
nue des réserves d’énergies fossiles. Il faut avoir le courage de s’engager 
sur des voies nouvelles. Les fondateurs de SMA l’ont compris dès 1981 
et ont entrepris de mettre au point des solutions garantissant un approvi-
sionnement décentralisé en énergie à partir de ressources régénératives. 
Aujourd’hui, près de trente ans et de nombreux brevets plus tard, SMA 
fournit des onduleurs solaires pour tout type d’installations. Du kilowatt au 
mégawatt. Centralisées ou décentralisées. Mieux encore, SMA offre le sa-
voir-faire technologique d’un leader sur le marché et, grâce à une puissance 
totale installée à travers le monde proche de dix gigawatts, une expérience 
précieuse de la gestion de projets et des prestations de services tout autour 
du globe.

LE COURAGE DE SORTIR 
DES SENTIERS BATTUS.



L’onduleur est la pièce maîtresse de toute installation solaire. Il transforme 
le courant continu généré par les modules solaires en courant alternatif 
adapté au réseau et traduit l’effi  cacité en valeurs mesurables. Prenons par 
exemple le rendement. Plus il est élevé, plus il y a de courant injecté dans 
le réseau public, plus l’installation solaire est rentable. Avec un rendement 
pouvant atteindre 98,6 %, les onduleurs SMA sont actuellement à la pointe 
du marché mondial. Une avance technologique particulièrement intéres-
sante pour les grandes installations.

Le coût des systèmes est au centre de toutes les attentions, à l’instar des 
onduleurs. Les onduleurs SMA satisfont déjà aux exigences des installations 
solaires de demain. Sécurité du réseau, tenue statique de la tension, système 
anti-panne dynamique, surveillance des strings de modules : les onduleurs 
SMA remplissent des tâches de gestion complexes grâce à des processus 
de régulation relevant de l’électronique de puissance. Cela signifi e aussi un 
contrôle de rendement sans faille, quand vous le voulez, où que vous soyez.

LE COURAGE DE SORTIR DES SENTIERS BATTUS.







C’est avant tout grâce à leur rendement optimal, à leurs systèmes com-
plexes de gestion du réseau et à une surveillance sans faille du rendement 
que les onduleurs SMA se sont imposés comme le choix numéro un pour 
les installations photovoltaïques dans le monde entier. Utilisés de manière 
centralisée ou décentralisée, ils contribuent grandement à assurer une pro-
ductivité maximale de l’énergie et à baisser le coût au watt des centrales so-
laires. SMA propose également une version pour extérieur de son onduleur 
central, ce qui évite des coûts de construction supplémentaires.

Les technologies novatrices comme celle-ci offrent une sécurité d’investis-
sement accrue dans la mesure où les centrales solaires d’aujourd’hui sont 
d’ores et déjà armées pour répondre aux exigences de demain. Le budget en 
recherche et développement de SMA est supérieur à dix pour cent du chiffre 
d’affaires total et plus de 500 ingénieurs en développement travaillent
au quotidien sur des projets destinés à accroître l’avance technologique de  
l’entreprise et à faciliter l’accès à un approvisionnement durable en énergie. 
Chez SMA, le travail accompli est en effet toujours le point de départ d’une 
nouvelle étape.

LE COURAGE DE SORTIR DES SENTIERS BATTUS.



« C’est en ne perdant jamais de vue l’ensemble que 
l’on parvient à la perfection des détails. »







La qualité est une passion. C’est cet amour du détail qui a permis à SMA 
de s’affi  rmer au cours des trente dernières années comme un précurseur 
dans le domaine des techniques photovoltaïques et de conquérir sa place 
actuelle à la pointe du marché mondial des onduleurs solaires, là où les exi-
gences sont les plus grandes. Le soin et la précision apportés aux projets ré-
sultent de notre expérience acquise dans le développement, la production
et l’installation de technologies révolutionnaires, de notre compréhension 
des liens complexes qui relient les différents détails et de nos contacts per-
manents avec nos clients dans le monde entier. Chez SMA, nous envisa-
geons la qualité comme un processus : depuis le stade initial du développe-
ment d’un nouveau produit, quand il s’agit de sécuriser et de contrôler les 
processus de fabrication, jusqu’à l’établissement de relations de partenariat 
avec les clients bien au-delà de la vente. Il faut aussi mentionner ici l’infras-
tructure de services après-vente assurant un suivi clientèle et un entretien 
rapides et compétents en tout point du monde. Cette organisation offre la 
garantie d’une grande fi abilité et une grande sécurité d’investissement pen-
dant toute la durée de vie de l’onduleur.

LA FACULTÉ DE SE 
CONSACRER À CHAQUE DÉTAIL.



Avec une part de marché de plus de 40 %, SMA fournit d’ores et déjà 
près de la moitié des onduleurs solaires dans le monde. Ce n’est pas un 
hasard, mais bien le résultat d’une conviction profonde, à savoir que les 
performances de nos produits doivent toujours se traduire aussi par une 
fi abilité maximale. Cette volonté empreint la réfl exion et l’action de tout 
le personnel de SMA et se retrouve à chaque maillon de la chaîne de 
création de valeur. Les membres du service qualité l’ont érigée en principe. 
Ils œuvrent au quotidien pour le respect des normes les plus strictes de 
qualifi cation, d’analyse, d’optimisation, de documentation. Cette exigence 
s’applique aussi bien au niveau du matériel que des procédures, dans un 
esprit d’échange permanent avec tous les collègues participant au proces-
sus de développement et de production, sur le plan interne comme externe.

Chez SMA, les premiers tests réalisés sur un produit débutent avant même 
son développement, quand le savoir-faire de nos spécialistes décide des 
chances de commercialisation d’une innovation. Chaque année, cinq à six 
nouveaux produits franchissent avec succès cette étape. Ils sont souvent 
révolutionnaires sur le marché, comme la technologie string et multi-strings 
mise au point par SMA. Une fois tous les obstacles surmontés, l’onduleur 
SMA est soumis à la fi n du processus de fabrication à une batterie de tests 
opérés selon les exigences les plus strictes dans un centre d’essais spéciale-
ment conçu à cet effet. Froid permanent, chaleur extrême, air très humide, 
secousses violentes : quel que soit son futur lieu d’utilisation, l’onduleur SMA 
aura déjà fait ses preuves.

LA FACULTÉ DE SE CONSACRER À CHAQUE DÉTAIL.







Le secteur de l’énergie est un secteur qui bouge. Les modifi cations tech-
niques permanentes, l’évolution des conditions économiques et politiques, 
la prise de conscience toujours plus grande des coûts confrontent les en-
treprises à de nouveaux défi s. Cela force les acteurs à faire preuve de 
fl exibilité et d’effi  cacité extrêmes. Dans ce contexte dynamique, seul peut 
s’imposer celui qui offre une fi abilité optimale jusque dans les moindres dé-
tails. C’est pourquoi la qualité et la fi abilité demeurent les priorités absolues 
de l’engagement de SMA et ce, à tout moment et en tout lieu.

L’effi  cacité et la fi abilité de SMA ne se limitent pas aux produits. SMA pos-
sède ainsi la plus grande usine d’onduleurs au monde au bilan neutre en CO2, 

avec une capacité de production annuelle de plus de 4 gigawatts. Le site 
a été planifi é, développé et construit en 18 mois seulement. SMA s’appuie 
également sur un modèle de fabrication garantissant une production sen-
siblement plus souple, plus rapide et aussi plus économique de façon à 
réduire de 10 % chaque année les coûts au watt des onduleurs. SMA est 
ainsi en mesure de répondre encore plus rapidement aux pics de demande 
à court terme sur un marché extrêmement dynamique. L’entreprise a doublé 
sa capacité de production en 2010 pour atteindre au total plus de 11 
gigawatts. SMA améliore la disponibilité et accroît encore davantage la 
sécurité à l’investissement.

LA FACULTÉ DE SE CONSACRER À CHAQUE DÉTAIL.



« Parce que notre objectif est de toujours surpasser les 
attentes les plus grandes de nos clients. »







L’enthousiasme est l’une des rares choses qui augmente quand on la par-
tage. C’est pourquoi, chez SMA, la relation avec le client ne s’achève pas 
lors de la livraison de l’onduleur. Ce moment marque, au contraire, le dé-
but d’un partenariat. La proximité par rapport aux marchés et aux clients 
est en effet érigée chez SMA en principe suprême. Elle se traduit par une 
organisation des projets transparente, allégée et souple, des interfaces 
personnalisées avec les clients et un réseau mondial regroupant toutes les 
compétences de SMA nécessaires à une implantation réussie. Tels sont les 
ingrédients d’une relation de partenariat qui génère un climat de confi ance.

LA CONVICTION QUE 
L’UNION FAIT LA FORCE.



Où que se rendent les clients, SMA sera présent. Nous comptons déjà 
treize fi liales, de nombreuses antennes sur les quatre continents et le savoir-
faire d’experts tout autour du globe. Chez SMA, nous concevons la proxi-
mité comme un processus qui débute bien avant la pose de la première 
pierre, notamment à travers des services de conseils spécifi ques selon les 
pays. Mais l’intérêt pour les clients va bien au-delà. Ils bénéfi cient de l’ex-
pertise d’une entreprise capable de se projeter dans l’avenir grâce à son 
expérience et à ses connaissances acquises sur le marché des techniques 
photovoltaïques où elle occupe une position de précurseur et de leader. 
Une entreprise qui satisfait déjà à certaines exigences quand les autres ne 
font encore qu’y réfl échir et offrant, grâce à sa grande proximité avec les 

clients et les marchés, des services extrêmement personnalisés, synonymes 
de sécurité à l’investissement.

Nos clients parlent souvent du sentiment rassurant d’avoir pris la bonne 
décision. De notre côté, nous parlons d’excellence des services. Cette ap-
proche se retrouve dans nos prestations de conseil ; notre gamme de pro-
duits performants et nos services après-vente sans faille ; nos procédures 
allégées assurant une grande rapidité de réaction ; notre transparence to-
tale pour une information et une documentation immédiates. Notre synergie 
de compétences inspire confi ance à nos clients et leur donne la garantie 
d’être parés en cas d’imprévus.

LA CONVICTION QUE L’ON PEUT DAVANTAGE ENSEMBLE.







Le partenariat est une affaire de personnalité et cela, à double égard. Tout 
partenariat repose sur les compétences de chaque partie et la faculté à 
comprendre les besoins de l’autre. Il se contruit sur les bases de la confi ance 
afi n de détecter les potentiels et de personnaliser les produits. Il requiert de 
trouver des solutions qui vont bien au-delà de la simple maîtrise des pro-
duits. Il joue la carte du dialogue et de l’ouverture.

Les besoins de nos clients sont différents. Nous leur offrons donc un soutien 
différencié, par exemple sous forme de suivi personnalisé par des équipes 
de projet fi xes collaborant de manière interdisciplinaire au sein de l’en-

treprise. « One face to the customer » : selon ce principe, les expériences 
amassées par nos responsables clients dans le cadre de leurs projets dé-
bouchent sur un encadrement optimal des clients. Nos services peuvent ain-
si parfois intervenir avant même que les clients n’y fassent appel. C’est aussi 
une forme d’effi  cacité. Et comme personne ne connaît aussi bien les ondu-
leurs SMA que ceux qui les ont développés et construits, les équipes du 
service clients sont épaulées par des équipes interdisciplinaires qui mettent 
à leur service toutes nos compétences en développement et en technique. 
Les clients bénéfi cient d’une intégration directe dans un réseau mondial de 
spécialistes. Une relation de partenariat qui se juge au résultat obtenu.

LA CONVICTION QUE L’UNION FAIT LA FORCE.



L’ENTHOUSIASME 
DE DONNER FORME À UNE VISION.





INTELLIGENCE.

Intégration : la production d’énergie, élément à 
part entière des modèles architecturaux d’avenir.

Installation : BMW Welt, Munich
Puissance nominale : 700 kWc
Onduleurs : 2 Sunny Central 350HE
Mise en service : 2006
Réalisation : SunStrom GmbH, Dresde









PERFORMANCE. 

Performances : avec une puissance de pointe de 85 MWc 
(à la fi n 2010), Montalto di Castro est la plus grande cen-
trale solaire en Europe.

Installation : Montalto di Castro, Italie
Puissance nominale : 43 MWc (étendue à 85 MWc en 
2010)
Onduleurs : 36 Sunny Central 630HE
Mise en service : 2009
Réalisation : SunRay Renewable Energy









Le courage de remettre en question des acquis. La capacité à se consacrer à 
chaque détail. La conviction que l’on peut davantage ensemble. La volonté de 
toujours considérer ce que l’on a accompli comme le point de départ d’une 
nouvelle étape. Chez SMA, l’évolution est une constante. Une motivation pour 
nous rapprocher de notre vision de l’approvisionnement en énergie durable du 
futur. Nous repoussons constamment les limites du progrès. Nous nous adap-
tons rapidement aux mutations du marché par notre organisation fl exible. Nous 
remportons chaque jour de nouveau la confi ance de nos clients grâce à une 
culture du dialogue et de l’ouverture. Nous oeuvrons pour conserver un temps 
d’avance sur les exigences techniques. Nous restons ainsi fi dèles à nos principes.

LA VOLONTÉ 
DE PASSER À L’ÉTAPE SUIVANTE.

SMA France
Parc Technologique de Lyon
240 allée Jacques Monod, Bât. M2
69791 Saint Priest Cedex
E-Mail : info@SMA-France.com
www.SMA-France.com
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